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Ekspert w zakresie łańcucha przetwarzania danych optycznych

Kompetencje Spółki w obszarach:
Space i Industry uzupełniają się 
i tworzą synergie

Jesteśmy jedną z kilkunastu firm 
na świecie, która opracowała 
kompletne produkty 
optoelektroniczne do obserwacji 
Ziemi z orbity

Specjalizujemy się w łańcuchu 
przetwarzania optycznego, 
który obejmuje: pozyskiwanie, 
przetwarzanie i analizę danych 
obrazowych, a także predykcję 
zdarzeń na ich podstawie

W obszarze Space, dostarczamy 
rozwiązania hardwarowe 
(instrumenty optyczne, np. 
teleskopy, kamery), jak i analitykę 
do obrazowania

W segmencie Industry, oferujemy 
rozwiązania oparte na 
przetwarzaniu danych 
obrazowych, w tym: kompletne 
systemy do kontroli jakości

Dążymy do tego, by zapewnić 
Klientom pełen dostęp do 
kluczowych danych optycznych



Aktywnie wspieramy rozwój 
ekonomii kosmicznej 

▪ Nasze rozwiązania optyczne znalazły się w najważniejszych 
europejskich i polskich misjach kosmicznych 2024 r. 

▪ Realizujemy jedne z największych w Polsce kontrakty na 
urządzenia kosmiczne (w tym dla klientów komercyjnych).

▪ Jesteśmy kluczowym konsorcjantem w największych projektach 
kosmicznych w Polsce, m.in. EagleEye i PIAST.

▪ Jako jedyna polska firma umieściliśmy swój sprzęt (Scanway 
Camera System) w inauguracyjnym locie największej europejskiej 
rakiety nośnej – Ariane 6.

▪ Największy w historii Polski teleskop (SOP200) był komponentem 
EagleEye – największego satelity, jakiego Polska wysłała dotąd w 
przestrzeń kosmiczną.

▪ Operujemy najdłużej działającym polskim optycznym satelitą 
obserwacyjnym STAR VIBE. VIBE jest pierwszym polskim 
instrumentem optycznym służącym do autoinspekcji
infrastruktury orbitalnej.

▪ 7 naszych produktów zostało wyniesionych w przestrzeń 
kosmiczną.

Start misji Transporter 11

Ariane 6, zdjęcie z SCS



Scanway w łańcuchu danych optycznych (APAP)

Akwizycja
Produkty i usługi 
Scanway tworzą 
spójny i docelowo 
kompletny łańcuch 
danych optycznych.
Zarówno w obszarze 
danych satelitarnych 
jak i danych 
przemysłowych.

Nasze aspiracje 
wykraczają poza 
dotychczasowe 
domeny działania 
takie jak obserwacja 
Ziemi oraz kontrola 
jakości i procesu.

W dwóch działach 
budujemy spójny 
ekosystem produktów, 
który już w 
cząstkowych 
odmianach 
komercjalizujemy.

Przetwarzanie Analityka Predykcja

Pozyskiwanie danych opto. 
Kamery + teleskopy

Domena

Zadanie

Przykłady

Działy 
i produkty

Przykłady 
konkurencji

Satelity:
• Dragonfly
• Simera

Sense
• Satlantis

Przetwarzanie danych 
w wiedzę. Algorytmy + AI

Industry:
• KSM Vision
• MV Center
• Keyence
• Cognex

Analiza wiedzy 
dla podejmowania decyzji

Industry:
• KSM Vision
• Tomra

Przewidywanie zdarzeń

Space+Industry:
• Redwire
• Imperx
• 3dplus

UAV:
• Trillium
• UXV Tech

Space+Industry:
• Satim
• SatAgro
• LiveEO

• AI Superior
• 6thSense
• Qventus

Zobrazowanie w paśmie 
podczerwieni 

Obliczona mapa stężeń 
metanu w atmosferze

Wyznaczone miejsca 
nieszczelności gazociągów

Prognoza przyszłych 
nieszczelności gazociągów

Zdjęcie puszki na linii 
produkcyjnej

Wyznaczone wgniecenia 
i nieszczelności puszki

Statystyka miesięczna ilości 
wadliwych puszek na linii

Prognoza awarii maszyny 
do zamykania puszek

Produkty linii SOP 

Produkty linii SCS 

System HYDRA i systemy wizyjne

Linia kamer do UAV (PoC)

System przetw. zdjęć satelit. (w planach)



8Nowych 
kluczowych 
partnerstw 
zawartych 
w roku 2024



Strategiczne kierunki rozwoju Scanway

Większe 
instrumenty

Większe zdolności optyczne 
pozwalające pokonać barierę 
rozdzielczości poniżej 
1 metra na piksel 

Wzrost możliwych zastosowań 
kreujący potencjał na udział w 
większej liczbie projektów

Wyższe marże w przeliczeniu na 
jeden instrument optyczny przy 
podobnym nakładzie pracy i czasu 
na R&D

Zabezpieczanie pipeline zamówień w 
kolejnych latach poprzez powtarzalne 
dostawy wystandaryzowanych 
teleskopów

Średni cykl życia satelity wynosi 3-5 lat, 
zbudowanie pełnej konstelacji w 
dalszym ciągu daje perspektywę 
kolejnych powtarzalnych zamówień

W dekadzie 2023-2032 około 85% misji 
kosmicznych będzie projektowanych 
i realizowanych jako konstelacje

Strategiczny dla bezpieczeństwa 
Polski w obliczu aktualnej sytuacji 
geopolitycznej na świecie, zwłaszcza 
za wschodnią granicą

Partnerstwa z kluczowymi firmami 
w celu opracowania produktów 
zwiększających bezpieczeństwo i 
konkurencyjność Polski

Ekspozycja na krajowe i komercyjne 
programy wspierające sektor 
obronny w Polsce i Europie

Projekty 
konstelacyjne

Sektor 
obronny

1 2 3

Duża pula środków do rozdysponowania 
dla konsorcjantów podejmujących się 
realizacji pierwszych dużych publicznych 
programów kosmicznych np. Camila

Dywersyfikacja źródeł przychodów o 
krajowe środki obok realizacji projektów 
dla klientów komercyjnych i instytucji jak 
np. ESA

Dodatkowa widoczność na arenie 
międzynarodowej i potwierdzenie 
kompetencji

Duże programy
publiczne

4

FLYTRONIC 
(WB Group)



11%

11%

77%

Administracja Sprzedaż & marketing Inżynierowie

Zespół ponad 60 doświadczonych ekspertów

Jędrzej
Kowalewski
CEO

Michał
Zięba
CTO

Mikołaj
Podgórski
COO

Radosław
Charytoniuk
CSO

Agnieszka 
Przybylska
Optical Lead

Oskar Zdunek
Business 
Development 
Manager 

Sebastian Kubiak
Software 
Development 
Director

Tomasz Kaliński
Sales Engineer

Katarzyna Furmaniak
Optimization
Manager

Vasilisa Svirydava
Marketing 
Manager 

Marta Wiatrzyk
Machine Vision
Engineer

Stan na 30.09.2024r.
7 osób

7 osób

48 osób



Rynek małych satelitów
Masa poniżej 500 kg

2013-2022 2023-2032

Średnia liczba satelitów 
wynoszona w ciągu roku

Średnia masa satelity*

75%  misje konstelacyjne

Wartość satelitów** 

Podział ze względu 
na rodzaj misji

85% misje konstelacyjne

698 2 610

54kg 83kg

20,7 mld
USD

76,3 mld
USD

4 663 26 104

Źródło: Euroconsult, Prospects for the Small Satellite Market, 9th edition 2023.

*po wyłączeniu StarLinków i GuoWang **rynek produkcji satelitów 



Rozwiązania Scanway
Dla branży kosmicznej

Instrumenty optyczne 
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do obserwacji Ziemi
▪ Monitorowanie katastrof naturalnych

▪ Badanie zmian klimatu

▪ Wspomaganie rolnictwa

▪ Rozwój urbanistyczny,

▪ Klasyfikacja obiektów

▪ Inne

Systemy wizyjne
do pracy w kosmosie

▪ Obserwacja procesów zachodzących 
w pojazdach kosmicznych podczas 
pracy w kosmosie

▪ Kontrola procesów produkcyjnych 
i serwisowych w przestrzeni 
kosmicznej

▪ Autodiagnostyka modułów pojazdów 
kosmicznych



Kosmos – dlaczego teraz?

▪ Zwiększenie składki Polski w ESA o dodatkowe 360 mln euro w latach 2023-

2025 i inwestycje w projekty z dziedziny EO – Earth Observation.

▪ Stale rosnąca liczba wystrzeleń – nawet do 10 000 satelitów w ciągu pięciu lat, 

dzięki spadającemu kosztowi wyniesienia satelity w kosmos – do 4 razy taniej 

vs 2009 rok.

▪ Konstelacje coraz ważniejsze – wzrost ilości satelitów wysyłanych nie w sposób 

pojedynczy, a w formacjach i konstelacjach.

▪ Cykl życia satelity – 3-5 lat umożliwiający powracające zamówienia.

▪ Rosnąca masa satelitów – coraz popularniejszy segment minisatelitów (58%) 

o wyższej marżowości dzięki większym ładunkom optycznym.

▪ Wzrost zapotrzebowania na dane satelitarne – np. Rząd USA wspomaga się 

danymi firm komercyjnych, w Polsce planowany silny rozwój dzięki ESA 

i potencjalnie KPK/KPO.

10 000 
satelitów

58% 
minisatelitów

360 mln
EUR



Wyniki finansowe 
Q1 - Q3 2024



Podsumowanie Q1-Q3 2024

Partnerstwo strategiczne
branża opakowaniowa

Współpraca z wiodącym producentem 
chusteczek nawilżających, wdrażanie 

systemów wizyjnych (branża opakowaniowa).

Systemy opierają się na technologii kontroli 
procesów ciągłych (wstęga) opracowanej 

wcześniej przez Scanway.

Wzrost zaangażowania w sektorze 
obronnym

Flytronic (WB Group): opracowanie elementu 
optoelektronicznego głowicy obserwacyjnej

Cel: własne IP z potencjałem komercjalizacji w 
rozwiązaniach oferowanych przez partnera 

ICEYE: MoU, zaprojektowanie satelitów 
optycznych o wysokiej rozdzielczości

CEL: komercjalizacja i synergia systemów 
radarowych + optycznych

Udział w najważniejszych misjach 
kosmicznych 2024 roku

Europa: inauguracyjny lot rakiety Ariane-6
Produkt: Scanway Camera System

Wynik: wykonane zdjęcia i flight heritage

Polska: największy satelita EagleEye (~55 kg)
Produkt: SOP200 (największy teleskop w PL)

Wynik: poprawne wyniesienie, know-how 
pozwalający realizować kierunek rozwoju 

jeszcze większych teleskopów

Umowy w ramach projektów 
konstelacyjnych

Nara Space Technology: detekcja metanu
Wartość kontraktu: 1,7 mln Euro 

Satelita demonstracyjny: Q4 2026

Marble Imaging: satelity VHR
Wartość kontraktu: 3,2 mln Euro

Satelita demonstracyjny: najwcześniej Q1 
2026

Intensywne działania sprzedażowe 
na kluczowych wydarzeniach

Udział w między innymi:
• Forum Sektora Kosmicznego, Warszawa

Small Satellite Conference, Utah, USA
• IAC, Mediolan, Włochy

• Dzień Przemysłu Kosmicznego, Wrocław
• SHIELD by VC-Leaders, Warszawa

• AHK Industry 4.0, Wrocław
• EuroGEO Workshop, Kraków

Projekt HYDRA

W trzecim kwartale Scanway Industry główny 
nacisk prac położyło na rozwój modułowego 
systemu wizyjnego o nadanej nazwie Hydra.

System ten pozwala na integrację dotychczas 
wypracowanych technologii, wdrożonych w 
dziesiątkach systemów wizyjnych Scanway 

Industry. 



Podsumowanie Q1-Q3 2024

-0,49 mln zł
Zysk (strata) netto 

-0,43 mln zł
Zysk (strata) z działalności 

operacyjnej 

0,30 mln zł
EBITDA

16,45 mln zł
Backlog na dzień 

12.11.2024

▪ Na wzrost przychodów ogółem w ujęciu r/r istotny wpływ miało 

rozliczenie pierwszych płatności z Nara Space Technology i Marble

Imaging w wysokości odpowiednio 2,9 mln zł i 1,7 mln zł

▪ Do końca roku planowane kolejne transze z Marble Imaging w 

wysokości 1,2 mln Euro (zakończenie fazy PDR), ze względu na 

przyjęte zasady rachunkowości (tzw. kontrakt długoterminowy), 

zaksięgowaniu w Q4'24 może ulec kwota niższa niż 1,2 mln Euro

Przychody ogółem liczone są jako suma przychodów netto ze sprzedaży powiększone o środki pieniężne otrzymane w formie dotacji
(głównie na projekt PIAST i EagleEye w ramach działalności kosmicznej) rozpoznane jako pozostałe przychody operacyjne.

EBITDA = zysk (strata) z działalności operacyjnej + amortyzacja
Backlog to podpisane i realizowane kontrakty do rozliczenia w przyszłych okresach

3,89

1,96

0,99

6,48

Q1-Q3 2023 Q1-Q3 2024

Przychody ogółem Q1-Q3 2023 i Q1-Q3 2024 [mln zł]

Industry Space

4,88

8,44
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▪ Przychody ogółem Q1-Q3 2023: 4,9 mln zł

▪ Przychody ogółem Q1-Q3 2024 : 8,4 mln zł (+73% r/r)

▪ Marża bezpośrednia Q1-Q3 2023: 1,8 mln zł

▪ Marża bezpośrednia Q1-Q3 2024: 6,6 mln zł (+260% r/r)

▪ Backlog na dzień 12.11.2024 wyniósł 16,45 mln zł w podziale na:

▪ 16,16 mln zł Space

▪ 0,29 mln zł Industry

▪ W 2024 roku, zgodnie z zapowiedziami, widoczny jest znaczący 

progres w projektach realizowanych w ramach linii biznesowej 

Space odzwierciedlony w rosnących przychodach oraz backlogu za 

sprawą zawartych w ostatnich miesiącach kontraktów z podmiotami 

komercyjnymi, w tym wybranych projektów finansowanych z puli 

programów Europejskiej Agencji Kosmicznej ESA
1,1

2,6
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8,4

0

1

2

3

4

5

6

7

8

9

2020 2021 2022 2023 Q1-Q3
2023

Q1-Q3
2024

Przychody ogółem

+73%

• Przychody ogółem liczone są jako suma przychodów netto ze sprzedaży oraz pozostałych przychodów 
operacyjnych, które zawierają w sobie dotacje, głównie na projekt PIAST i EagleEye w ramach 
działalności kosmicznej.

• Backlog – podpisane i realizowane kontrakty do rozliczenia w przyszłych okresach.

+467%



3,5 mln zł
brutto

Sukces oferty publicznej i szybszy wzrost w kluczowych obszarach

Rozbudowa infrastruktury (kierunek większych instrumentów optycznych)

▪ do budowy teleskopów o większych średnicach na potrzeby m.in. Projektu SEMOViS (ESA+Marble Imaging)

▪ umożliwienie terminowej realizacji kolejnych kamieni milowych w ramach wspomnianego projektu

▪ zakończenie etapu PDR (Preliminary Design Review) w oparciu o nową infrastrukturę spodziewane do końca 2024 roku

Rozpoczęcie prac B+R z Flytronic z WB Group (wzrost zaangażowania w sektor obronny)

▪ dostarczenie nowych rozwiązań optoelektronicznych dla wiodącego producenta bezzałogowych systemów powietrznych

▪ umowa wykonawcza zawarta 8 listopada, harmonogram projektu rozpisany na 24 miesiące

▪ efektem prac B+R będzie nowe IP z potencjałem komercjalizacji w rozwiązaniach oferowanych przez partnera

Dodatkowe środki obrotowe (wiarygodność i zaufanie)

▪ obsługa kosztów związanych z przygotowaniami do planowanego przejścia na Główny Rynek GPW w 2025 roku

▪ realizacja obecnych i przyszłych projektów

Oferta publiczna przeprowadzona w październiku br. objęła 100 000 szt. akcji w cenie jednostkowej 35,00 zł. 

Popyt na oferowane akcje istotnie przewyższył wielkość oferty, a Spółka pozyskała środki na przyspieszenie 

kluczowych inicjatyw w ramach strategicznych kierunków rozwoju:

FLYTRONIC 
(WB Group)



Rozwój projektów 
Space i Industry



▪ Pierwszy lot najnowszej europejskiej rakiety 

nośnej i odzyskanie niezależności Europy w 

zakresie wynoszenia ciężkich ładunków na orbitę

▪ Łącznie 18 ładunków na pokładzie, w tym system kamer Scanway

▪ Poprzednik - rakieta Ariane 5 odpowiadała w latach 1996-2023 za 117 wyniesień, 

z czego 112 zakończonych sukcesem

9 lipca 
2024

Ariane 6

Udział Scanway

▪ System kamer umieszczony na satelicie YPSAT, celem monitorowania procesu 

separacji owiewki oraz procesu separacji ładunków

▪ Uzyskanie TRL-9 i flight heritage dla produktu SCS (Scanway Camera System), 

wspólnie z ESA udostępnienie publicznie zdjęć i filmów z kamer Spółki

Zdjęcie: ESA

Start misji

▪ Wykonanie przez pracowników ESA (YP – Young Professionals)

▪ Zintegrowane na stałe z rakietą – wykorzystanie kamer Scanway i innego 

eksperymentu oraz wysłanie danych na Ziemię przed wejściem w atmosferę

Misja YPSAT

Sukces Ariane 6 – nowej rakiety nośnej ESA i misji YPSAT

Zdjęcie wykonane systemem kamer Scanway podczas inaguracyjnego lotu Ariane 6



Creotech Instruments S.A. – dostawca platformy

Scanway S.A. – dostawca instrumentu optycznego

CBK PAN – dostawca jednostki obliczeniowej

16.08.
2024

Konsorcjum

Podsumowanie projektu – perspektywa Scanway

▪ Zbudowany i przetestowany na ziemi oraz zintegrowany z platformą satelitarną 

HyperSat instrument do obserwacji Ziemi (SOP200)

▪ Sukces związany z wytrzymaniem lotu w kosmos i separacją od Falcon 9

▪ 25 sierpnia informacja o problemach z łącznością dwustronną z satelitą (RB 

26/2024 Creotech Instruments), na dzień publikacji sprawozdania brak

możliwości przetestowania teleskopu

▪ Wysoki TRL rozwiązania (teleskopu), zdobyty know-how, zbudowane procedury 

i zaplecze, zainteresowanie rynkowe na większe instrumenty do obrazowania

Start misji

▪ Największy opracowany w Polsce mikrosatelita

do obserwacji Ziemi

Misja EagleEye

Projekt współfinansowany przez Narodowe 
Centrum Badań i Rozwoju

Falcon 9
misja Transporter 11

EagleEye – największy polski satelita i teleskop na orbicie

Satelita EagleEye przed wysyłką do integracji z rakietą Falcon 9



SOP 1U/65 – teleskop dla misji OTTER

Q4 
2024

Udział Scanway

▪ Teleskop optyczny SOP 1U/65

▪ Rozdzielczość przestrzenna 14 metrów na piksel

▪ Zdolny do obserwacji w paśmie widzialnym

▪ Dostarczony: 01.2023

Planowany start misji

▪ Misja Niemieckiej Agencji Kosmicznej (DLR) – na drugim 
starcie Isar Aerospace

▪ Optyczna weryfikacja sygnałów statków morskich, które są 
wykorzystywane do ustalania ich pozycji

SOP 20f – teleskop dla misji XD

Q4
2024

Udział Scanway

▪ Teleskop optyczny SOP 20f

▪ Dostarczony w kilka miesięcy

▪ Zdolny do obserwacji w paśmie widzialnym

▪ Dostarczony: 11.2023

▪ Misja klienta z Indii

▪ Weryfikacja pracy układu do pozycjonowania satelity

Planowany start misji



Sukces STAR VIBE katalizatorem wzrostu Scanway od 2023 roku 

▪ Uzyskanie flight heritage – potwierdzone działanie w kosmosie

▪ Istotna referencja przy negocjacji kontraktów z Nara Space i Marble Imaging

▪ Przekonanie ESA do udziału Scanway w misji Ariane-6

▪ Skokowy wzrost ekspozycji rynkowej Scanway i wzrost leadów sprzedażowych

▪ Zdobyte kluczowe doświadczenie i wyszkolenie zespołu w obszarze integracji 

i operacji misji satelitarnej, baza do stworzenia teleskopu SOP200 do EagleEye

20 miesięcy

Efekty sukcesu misji

Kolejne fazy misji

▪ Przejście na stację odbiorczą w Polsce (w trakcie)

▪ Regularny monitoring telemetrii

▪ Optymalizacja działań i kosztów operacyjnych misji

▪ Sporządzenie raportu podsumowującego misję z planowaną datą publikacji na 

początku 2025 roku

na orbicie od startu misji

Projekt współfinansowany przez Narodowe 
Centrum Badań i Rozwoju

Falcon 9
misja Transporter 6

~2-3 lata
do deorbitacji



▪ Pierwsza koreańska konstelacja mikrosatelitów do monitorowania metanu

▪ Finansowanie zapewnione m.in. przez Korea Development Bank

▪ Wyniesienie satelity demonstracyjnego planowane na Q4 2026

▪ Docelowa konstelacja wielkości 6-12 mikrosatelitów, masa ok. 32 kg szt. (16U)

▪ Konsorcjum: Nara Space Technology, Scanway, Climate Technology Center of 

Seoul National University, Korea Astronomy and Space Science Institute

1,7 mln
EUR

2 
teleskopy

Projekt NarSha

Udział Scanway

▪ Opracowanie i dostarczenie 2 teleskopów do wykrywania metanu w paśmie 

widzialnym (VIS), bliskiej podczerwieni (NIR) i krótkofalowej podczerwieni (SWIR)

▪ Ekspozycja na nowy, rosnący segment związany z monitorowaniem Ziemi pod 

kątem środowiskowym dla m.in. lepszego zarządzania polityką klimatyczną

▪ Wpływy z tytułu realizacji umowy: ok. 0,7 mln EUR w 2024 (w przychodach Q2), 

ok. 0,75 mln EUR w 2025 i ok. 0,25 mln EUR w 2026

▪ Zamówienie kolejnych egzemplarzy produktu możliwe jeszcze przed 

zakończeniem podstawowego kontraktu i przed wyniesieniem na orbitę

Umowa z Nara Space Technology z Korei Płd.

13.05.2024



▪ Konstelacja do obserwacji Ziemi o bardzo wysokiej rozdzielczości (VHR)

▪ Finansowanie dla satelity demonstracyjnego zapewnione przez Europejską 

Agencję Kosmiczną w wysokości 3,9 mln EUR, w tym 3,2 mln EUR dla Scanway

▪ Wyniesienie satelity demonstracyjnego planowane na Q1 2026

▪ Docelowo duża konstelacja o masie jednostkowego satelity ok. 100 kg

▪ Finansowanie misji demonstracyjnej (startu) z wygranego konkursu z 

Niemieckiej Agencji Kosmicznej (DLR) “Kleinsatelliten Nutzlastwettbewerb”

▪ Konsorcjum: Marble Imaging (lider), Scanway (dostawca ładunków optycznych), 

Reflex Aerospace (dostawca platformy satelitarnej)

3,2 mln
EUR

2 
teleskopy

Projekt SEMOViS

Udział Scanway

▪ Opracowanie instrumentu obrazującego Ziemię o aperturze 450 mm i masie ~30 kg 

(dla porównania teleskop SOP200 dla EagleEye to 200 mm i masa 10 kg), 

o rozdzielczości przestrzennej poniżej 1 metra na piksel, pasma VIS i SWIR

▪ Wpływy z realizacji umowy: ok. 1,6 mln EUR w 2024 (H2), ok. 1,6 mln EUR w 2025-2026

▪ Zamówienie kolejnych egzemplarzy produktu możliwe jeszcze przed 

zakończeniem podstawowego kontraktu i przed wyniesieniem na orbitę

Umowa z Marble Imaging z Niemiec

30.07.2024



Większe instrumenty satelitarne

STAR – SOP3U/50
(STAR VIBE)

SOP1U/65
(OTTER / ISD)

SOP20f
(XD)

SOP120
(PIAST)

SOP200
(EagleEye)

SOP450
(SEMOViS - Marble Imaging)

51 mm 75 mm 75 mm 120 mm 200 mm 450 mm

Nazwa Produktu
(Misja - Klient)

Apertura - średnica optyczna 

▪ Możliwość osiągnięcia kolejnego kroku milowego w rozwoju Spółki poprzez 

opracowanie i dostarczenie instrumentu pozyskującego zobrazowania o rozdzielczości 

poniżej 1 metra na piksel z orbity 500 km (vs 1 metr z orbity 300 km w EagleEye)

▪ Poszerzenie zakresów spektralnych o podczerwień krótkofalową (SWIR), zwiększając 

liczbę misji i projektów w których Scanway może partycypować

▪ Wejście na rynek satelitów o jednostkowej masie 100kg+, a docelowo w segment mini 

satelitów (od 200 do 600 kg), potencjał osiągania wyższej marży per instrument

▪ Skalowanie masy satelitów jest globalnym trendem za którym podążają zarówno 

dostawcy platform satelitarnych, jak i dostawcy instrumentów obrazujących



▪ Rozwój ultra-wysokorozdzielczych teleskopów - co najmniej 50 cm na piksel

▪ Rozbudowa i wzmocnienie istniejącej konstelacji ICEYE o rozwiązania optyczne 

opracowane przez Scanway

▪ Współpraca w zakresie europejskich konstelacji optyczno-radarowych

▪ Produkty, które wzmocnią rodzime i sojusznicze wojska, zwiększając 

konkurencyjność polskiego sektora obronnego na arenie międzynarodowej

▪ ICEYE – właściciel i operator największej konstelacji satelitów radarowych (38 na 

datę podpisania MoU) do obserwacji Ziemi i globalny lider tego segmentu

Sektor 
obronny

Satelity 
ICEYE

Cele współpracy

Udział Scanway

▪ Wsparcie w zakresie rozwoju produktów optycznych

▪ Możliwość oferowania opracowanych produktów podmiotom polskim 

i globalnym, zwłaszcza w sektorze obronnym

▪ Synergia kompetencji Scanway (systemy optyczne) i ICEYE (systemy SAR)Zdjęcie: © GRUPA WB

Porozumienie o współpracy z ICEYE

03.09.2024



▪ Opracowanie elementu optoelektronicznego głowicy obserwacyjnej dla 

systemów bezzałogowych, harmonogram projektu: 24 miesiące

▪ Po zaprojektowaniu, dostarczeniu i zakończeniu pozytywnie testów, Flytronic

deklaruje chęć rozpoczęcia rozmów i negocjacji biznesowych w celu wdrożenia 

produktu w oferowanych przez siebie rozwiązaniach, Scanway pozostanie 

wyłącznym właścicielem własności intelektualnej opracowanego sensora

▪ Flytronic – wiodący polski podmiot w zakresie produkcji platform 

bezzałogowych dla celów obronnych wchodzący w skład WB Group

▪ WB Group – jeden z największych polskich koncernów zaawansowanych 

technologii, specjalizujący się w produkcji rozwiązań w sektorze obronnym

Sektor 
obronny

UAV 
(drony)

Cele współpracy

Udział Scanway

▪ Wykorzystanie doświadczenia z sektora przemysłowego i kosmicznego 

▪ Wejście na nowy rynek produktów dla sektora obronnego wykorzystywanych na 

polu walki, rozwijającym się w szybkim tempie w obliczu aktualnej geopolityki 

(5 września 2023 roku WB Group zawarła umowę ramową z Agencją Uzbrojenia 

na dostawę 1700 bezzałogowych systemów powietrznych FlyEye)

Zdjęcie: © GRUPA WB

Umowa wykonawcza z Flytronic z WB Group

08.11.2024



Systemy wizyjne – odpowiedź na problemy przemysłu

Brak 
pracowników

Krótkie serie 
produkcyjne

Rosnące 
koszty

Systemy wizyjne będące integralną 
częścią procesu automatyzacji nie tylko 
wspierają pracowników, ale mogą 
również całkowicie zastąpić 
pracowników najniższego szczebla. 
Pracując nieprzerwanie ze stałą 
dokładnością, wpływają na obniżenie 
kosztów.

Zmiany rynkowe stworzyły potrzebę 
zmiany modelu produkcyjnego. 
Krótkie serie produkcyjne wymagają 
częstego przezbrojenia i wielu zmian w 
całym procesie. Systemy wizyjne są 
gotowe do użycia praktycznie od razu 
od uruchomienia.

Zwiększenie kosztów materiałów, energii 
czy siły roboczej wymuszają większą 
efektywność produkcji. Systemy wizyjne 
kontrolują jakość już na pierwszych etapach 
produkcji, umożliwiają skuteczne 
ograniczenie zużycia surowców oraz czasu. 
Mniej odpadów produkcyjnych oznacza 
realne oszczędności.

Zastosowanie wizji maszynowej w kontroli całego 
procesu jest odpowiedzią na rosnące wyzwania 
producentów w odniesieniu do kontroli procesu 
produkcyjnego, w tym kontroli jakości.

W procesach produkcyjnych bardzo 
często spotykanym rozwiązaniem są 
czujniki. Jednakże badają jedną zadaną 
cechę, natomiast jeden system wizyjny 
gromadzi i przetwarza znacznie więcej 
danych i zdjęć, dzięki czemu jest 
bardziej efektywny.

Digitalizacja



System Hydra – wzrost automatyzacji i potencjału linii Industry

W trzecim kwartale Scanway Industry główny nacisk prac położyło na 
rozwój modułowego systemu wizyjnego o nadanej nazwie Hydra.

System ten pozwala na integrację dotychczas wypracowanych 
technologii, wdrożonych w dziesiątkach systemów wizyjnych Scanway 
Industry. 

System jest kluczowym elementem budowania skalowalnego modelu 
biznesowego w gałęzi Industry, a liczne technologie, z którymi 
współpracuje, umożliwiają wdrożenia w wielu miejscach gospodarki.

Obecnie system rozwijany jest dla gałęzi przemysłowych, natomiast 
uniwersalność rozwiązania pozwala na wykorzystanie rdzenia aplikacji w 
innych obszarach takich jak analiza zdjęć satelitarnych, systemy 
reklamowe oraz CCTV.

System Hydra umożliwi pozyskanie kolejnych domen łańcucha danych 
optycznych i oferowanie w modelu SaaS (ang. Software-as-a-
Service) poza obszar Centralnej Europy.

Składniki systemu:
Silnik (Hydra Core): Rdzeń produktu służący do przetwarzania danych
wizyjnych.
(Moduły aplikacyjne) Hydra App: Dedykowany dla konkretnych
zastosowań branżowych. Zapewnia: analizę, prezentację oraz
raportowanie. Zastosowanie m.in.: kontrola puszek, kontrola wstęgi, etc.
(Modułu Custom) Hydra Custom: Niezbędne integracje, dodatki na 
życzenie Klienta.

Przykład realizacji systemu dla 
branży opakowaniowej

Przykład działania systemu do 
hiperspektralnej klasyfikacji 

materiałów i wtrąceń



Skalowalność systemu Hydra

System HydraSilnik:
• Interfejsy i algorytmika obsługi kamer, 

skanerów 3D i skanerów hiperspektralnych

• Ramy interfejsu użytkownika

Moduły aplikacyjne:
• Algorytmy przetwarzania obrazu

• Algorytmy Machine Learning (AI)

• Elementy interfejsu użytkownika 
dedykowane aplikacji

Moduły custom:
• Wyjątkowe, szyte na miarę funkcje 

oprogramowania

• Moduły integracyjne z nietypowymi 
peryferiami (np. ramię robotyczne, odrzutnik 
produktów z taśmy)

80% 20%Z czego się składa?



• Klasyfikacja mięsa wg wybranych przez klienta parametrów

• Wykrywanie: postrzępień, krwiaków, kości i niepożądanej skóry.

• Analiza: koloru i przebarwień.

• Detekcja ciał obcych nie wykrywanych w technologi x-ray.

Hydra Core: 
Rdzeń produktu
służący do 
przetwarzania danych
wizyjnych.

Produkt: system do klasyfikacji mięsa i ryb oraz detekcji wtrąceń

Produkt: system wizyjny kontrolujący puszki  

• Wykrywane 12 wad m.in.: zakleszczenie szwów, wgniecenia, otwarty szew, czy 
niepełny nadruk daty ważności.

• Prędkość: w zależności od koloru opakowania od 2 m/s do 3,4 m/s (czarne).

• Kontrola: do 800 puszek/min.

Modułowy produkt wizyjny

Cechy produktów:

• Możliwość integracji z istniejącą linią produkcyjną.

• Przejrzysty panel operatorski z podglądem aktualnej akwizycji.

• Każde zdjęcie produktu może zostać zapisane.

Hydra App: 
Dedykowany dla
konkretnych
zastosowań
branżowych. Zapewnia: 
analizę, prezentację
oraz raportowanie. 

Hydra Custom: 
Niezbędne integracje, 
dodatki na życzenie
Klienta.



Podsumowanie



Podsumowanie
▪ Najważniejsze europejskie i polskie misje kosmiczne 2024 z produktami Scanway:

1) Ariane 6 – inauguracyjny lot największej europejskiej rakiety nośnej, flight heritage

systemu SCS Scanway oraz duży zasięg medialny wykreowany przez ESA

2) EagleEye – dostarczenie kluczowego komponentu w postaci teleskopu SOP200 i 

udane wyniesienie produktu na orbitę, know-how dot. większych teleskopów

▪ Podpisanie znaczących umów na projekty budowane z myślą o konstelacjach:

1) Nara Space Technology z Korei Płd. o wart. 1,7 mln EUR na teleskopy dla satelity 

demonstracyjnego, 

2) Marble Imaging z Niemiec o wart. 3,2 mln EUR na teleskopy dla satelity demonstr.

Potencjał otrzymania kolejnych zamówień jeszcze przed wyniesieniem satelitów 

demonstracyjnych zaplanowanych na 2026 rok dla powyższych projektów

▪ Realizacja strategii, w tym kluczowych kierunków w postaci: 

1) większych instrumentów optycznych – nawet 2x większych niż EagleEye

2) projektów konstelacyjnych – budowanie powracających zamówień

3) wejścia w sektor obronny – z wiodącymi partnerami (Flytronic, ICEYE)

4) udziału w dużych programach publicznych – np. trwający przetarg CAMILA

5) rozszerzenie wdrożeń systemów kontroli jakości dla przemysłu na całą Europę

▪ Rozwój systemu HYDRA w celu zwiększenia automatyzacji, skalowalności i w efekcie 

potencjału rozwoju linii biznesowej Industry

Rosnący backlog
r/r 16,45 mln zł 

i umowy

Nara Space, Marble
Imaging, Flytronic

Misje kosmiczne z 
udziałem Scanway

Sukces Ariane 6,
start misji EagleEye

8,4 mln zł 
przychody ogółem

Wzrost o 73% w 
ujęciu wzrost r/r

▪ Sukces oferty publicznej z października br. przyspieszającej nowe inicjatywy inwestycyjne nakierowane na wzrost biznesu.



Obiektyw na Orbitę – cykl edukacyjny

Cykl edukacyjny, w którym eksperci Scanway i firm partnerskich w sposób zwięzły 

i przystępny przybliżają odbiorcy tematy związane z satelitami i obserwacją Ziemi.

Czym jest #OnO?

ono.scanway.pl
dedykowana strona i newsletter

11 odcinków, w tym 1 odcinek 
specjalny poświęcony misji 
EagleEye

https://ono.scanway.pl/


Disclaimer

Niniejsza prezentacja została przygotowana przez Scanway S.A. („Spółka”) wyłącznie w celu 

przedstawienia jej działalności biznesowej.

Prezentacja:

▪ zawiera wybrane informacje i nie stanowi wyczerpującego opisu działalności Spółki 

ani jej analizy finansowej;

▪ nie może być traktowana i nie jest prognozą ani szacunkiem dotyczącym działalności 

Spółki lub jej wyników finansowych;

▪ nie może być traktowana jako wyraźna lub dorozumiana gwarancja dokładności 

czy kompletności informacji w niej zawartych udzielona przez Spółkę 

lub członków jej zarządu, a Spółka i członkowie jej zarządu nie mogą ani nie będą mogli 

zostać pociągnięci do odpowiedzialności w związku z informacjami przedstawionymi 

w prezentacji;

▪ może zawierać przewidywania dotyczące przyszłości, których nie należy traktować 

jako jakichkolwiek gwarancji dotyczących wyników finansowych.

Spółka i jej przedstawiciele nie mają obowiązku udzielania dalszych informacji, 

aktualizowania czy poprawiania dokumentu po jego prezentacji.

Jakiekolwiek kopiowanie, rozpowszechnianie lub powielanie tej prezentacji wymaga zgody 

Spółki. Osoby, które chcą podjąć takie działania w innych jurysdykcjach, muszą postępować 

zgodnie z właściwymi przepisami prawa, które mogą dodatkowo ograniczać te działania. 

Niniejsza prezentacja nie może być traktowana jako zachęta, zaproszenie czy oferta 

jakiegokolwiek rodzaju, dokonywana przez Spółkę lub jej przedstawicieli, do kupna lub 

sprzedaży jakichkolwiek papierów wartościowych Spółki lub powiązanych z nimi 

instrumentów finansowych, ani któregokolwiek z aktywów, biznesu lub przedsięwzięć 

Spółki opisanych w prezentacji.

Odbiorcy nie mogą traktować tej prezentacji jako porady dotyczącej prawa, podatków, 

rachunkowości, inwestowania, ani porady dotyczącej jakiegokolwiek instrumentu 

finansowego.

Prezentacja nie stanowi rekomendacji inwestycyjnej. 



Scanway S.A.
Dziękujemy za uwagę!
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